
 

 

Accompagner et sécuriser sa  

CREATION D’ENTREPRISE (CPF) 

Objectifs  

Développer une offre de service en adéquation avec son 

marché. Etudier et s’assurer de la faisabilité et la 

viabilité de son projet de création d’entreprise avant son 

lancement. 

 Contenus   

N°1  - PRESENTATION PROJET : 3H00 

• Présentation du projet et de l’offre  

• Reformulation et redéfinition de l’offre 
 

N°2  - DETERMINATION DU PROJET : 3H00 

• La clientèle cible et ses attentes 

• Stratégie, objectifs et cibles. 

• Le lieu d’exploitation de l’entreprise / critères de choix du 
lieu  

• La concurrence sur le territoire : ses prestations et ses tarifs. 
Son positionnement et la parade entreprise par rapport à la 
concurrence. 

• Les tarifs de la profession ou envisagés par le porteur de 
projet 

• Les tarifs des fournisseurs et la marge éventuelle (remise…) 
 

N°3 - ETUDE DE MARCHE : 4H00 

• Méthodologie montage et mise en place  

• Etude PESTEL et les 5 Forces de Porter 

• Supports pour réalisation d’une étude de marché 

• Conseils personnalisés sur travail réalisé  
 

N°4 - DETERMINATION DE LA STRATEGIE COMMERCIALE : 4H00 

• Atelier sur méthodologie montage et mise en place d’une 
stratégie commerciale 

• Conseils sur application projet sur le Mix Marketing /4 p : 
Produit, Prix, distribution, communication 

• Etude SWOT 
 

N°5 - INFORMATION ET CONSEILS : 2H00 

• Les formes juridiques et fiscalité  

• Conseils sur les critères de choix par rapport à son projet 
 

N°6 - DETERMINATION DU CHIFFRE D’AFFAIRES ET DES 

CHARGES : 2H00 

• Méthode à adapter en fonction de chaque projet : 
mensuelle, trimestrielle, annuelle en fonction de la 
saisonnalité (haute et basse saison). 
 

N°7 - MONTAGE DU DOSSIER FINANCIER : de 5 H00 

• Evaluation Chiffre d’affaires : méthode et conseils 

• Plan de financement  

• Compte de résultat  
• Seuil de rentabilité et trésorerie de départ nécessaire 

(pour compléter le plan de financement) 

 
 

 
 
 

 

Financement   

Prise en charge dans le cadre du Compte 

personnel de Formation  

 CPF ID : ACCCREA20241 

Public  et modalité d’admission 

 Public : Porteur de projet de création 
d’entreprise avec un projet défini et précis. 

 Modalité d’admission : se réalise après un 

rendez-vous sur place ou en distanciel.  
 Une attestation sur l’honneur décrivant en 

quelques lignes le projet sera demandée au 
futur participant lors de la validation de 
l’inscription à une action accompagnement / 
reprise d’entreprise. 

 

 

Durée Rythme 

 25 heures réparties sur 14 semaines 

 Entretiens individuels 

 

 

 

Contact  

 nathalie.morel@reflets.asso.fr 
06 13 85 04 54 

 

Lieux   

 En présentiel sur les sites de REFLETS : 

- Grasse 
- Cagnes sur Mer 

 Distanciel possible  

 

 
04 93 20 66 40 

  

www.reflets.asso.fr 

contact@reflets.asso.fr  

• Plan de trésorerie sur 12 mois 

• Tableau de bord de suivi 
 

N°8 ETAPES ET CONSEILS :  2H00 

• Etapes pour immatriculation de l’entreprise 

• Dossier ACRE  
 

Evaluation : 

Evaluation des compétences acquises à travers un 

questionnaire sur la base du rendu projet. 

 

 3 chemin des Travails  

Le Colombier  

06800 CAGNES-SUR-MER 

 

Pré requis  

 Parler Français.  
 Avoir un projet concret de créer ou 

reprendre une entreprise. 
  

mailto:nathalie.morel@reflets.asso.fr

